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· L’azienda come sistema aperto

· La dimensione d’impresa

· La crescita interna ed esterna: vantaggi e svantaggi
· Le traiettorie della crescita aziendale: concentrazione, diversificazione e internazionalizzazione

· L’internazionalizzazione: come portare i prodotti all’estero. Esportazioni e investimenti diretti all’estero. Strategie ed obiettivi perseguiti.
· Classificazione delle aggregazioni aziendali: informali e formali.

· Le aggregazioni informali (produttive, personali e finanziarie) 

· Approfondimenti sulle aggregazioni informali produttive: subfornitura e outsourcing

· Le aggregazioni formali contrattuali (cartelli, consorzi, franchising e joint venture)

· I gruppi di imprese: 
· Definizioni e tipologie 
· Le forme di controllo e collegamento
· Le modalità di costituzione e trasformazione

· Le diverse tipologie di gruppo

· Le finalità. Approfondimento sulla leva azionaria e sulla leva finanziaria

· Il capitale e il reddito di gruppo

· La disciplina sui gruppi: responsabilità e obblighi informativi
· La corporate governante nei gruppi

· Le operazioni infragruppo e i prezzi di trasferimento

· Cenni sul bilancio consolidato

Testo: 

L. Marchi, M. Zavani, Economia dei gruppi e bilancio consolidato: una interpretazione degli andamenti economici e finanziari, 2 ed., Torino, G. Giappichelli, 2004. 

Parti da studiare:

I parte integralmente e II parte capp. I e IV.

Dispensa disponibile presso Copydea, via Crescimbeni, Macerata
