第三课 还价

高阳：你好，请问李经理在吗？

李经理：你好，我就是，您是……

高阳：李经理，你好，我是高阳阿。

李经理：你好，高先生。

高阳：李经理，贵公司的报价我仔细地看过了，关于价格问题，我想再与您商量一下。我们是不是约个时间呢。

李经理：好的，我看一下，明天上午9点以后我有空，您方便吗？

高阳：明天上午9点，可以。好，就这样，再见。

高阳：李经理，据我们所知，你们的报价实在太贵了。

李经理：我们的价格可能是略高了一些，但是您不能不考虑质量和式样。您预购的产品式样新颖，质量上乘，价格自然要高一些。

高阳：我承认这一点，可是根据我们的市场调查来看，如果按照您的报价买进，我们就毫无利润可言了。

李经理：我们的报价已经很优惠了。不过如果贵公司能够长期订货，而且数量又比较大的话，我想我们这次的报价可以降低2%。

高阳：降低2%？这个幅度太小了。如果就降低2%的话，恐怕我们就没有办法再谈下去了。

李经理：高先生，我想重申一下，我们的产品质量和式样。常言说得好：一分价钱一分货。

高阳：但是您不能不考虑社会购买力的问题。

李经理：这样吧，为了进一步打开市场，同时也为了表示我们的诚意，我们同意降低5%，这个报价7天内有效，请贵公司尽快决定。

高阳：好吧，我再与总公司商量一下，7天内给您答复。

